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mejorando tu SSI

POTENCIA
TU PRESENCIA EN



MEJORA TU POSICIONAMIENTO PROFESIONAL APRENDIENDO SOBRE EL SSI

          ¿Qué es el SSI?

El SSI (Social Selling Index) es una herramienta de calificación de LinkedIn que va
de 0 a 100. Mide la optimización y la eficiencia de cada perfil, proporcionando
información valiosa sobre cómo te desempeñas en la plataforma y tu capacidad
para aprovechar sus características en beneficio de tu marca personal. Para acceder 
debes ingresar aquí:  linkedin.com/sales/ssi

Para potenciar tu presencia en LinkedIn, es importante realizar mediciones frecuentes, 
que te permitan saber cómo te encuentras frente a los demás usuarios o profesionales de 
la plataforma. Una forma de hacerlo es a través del SSI. Sigue leyendo para conocer 
cómo impulsarlo.

Establece tu marca profesional
Este punto implica completar tu perfil de manera estratégica, teniendo en cuenta
tu foto, banner, titular actualizado en base a tu rol, validación de aptitudes
y una descripción potente. Además de contar con publicaciones que te ayuden
a posicionar y ganar interacciones.

Encuentra a las personas adecuadas
El segundo componente se centra en identificar a tus posibles clientes
o contactos de manera eficiente, a través de las herramientas de búsqueda
de la plataforma.

Interactúa ofreciendo información
Aquí nos referimos a compartir contenido relevante que conecte con la audiencia,
así como reaccionar, comentar y compartir publicaciones de terceros. Tengamos
en cuenta que la plataforma analiza la cantidad de interacciones que reciben
tus publicaciones y comentarios.

Crea relaciones
Mide qué tan exitoso se es en el crecimiento de la red de contactos. LinkedIn
tiene en cuenta los perfiles que se han visto y los días que ha estado activo.
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Componentes del SSI:

https://www.linkedin.com/sales/ssi


¿Cómo puedes mejorar tu puntuación?

Optimiza tu perfil, aquí podrás aprender cómo. También, actualízalo cada vez
que tengas algún cambio a nivel profesional y genera contenido de valor
frecuentemente.

Utiliza la búsqueda avanzada y herramientas de investigación para encontrar 
a las personas adecuadas. Una vez la identifiques, personaliza tus mensajes 
de conexión explicando por qué quieres conectarte.
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https://www.linkedin.com/posts/cafetaipa_optimiza-tu-perfil-activity-7099374930261078016-cchM/?utm_source=share&utm_medium=member_desktop


Comparte actualizaciones relevantes y atractivas que generen conversaciones. 
También, fomenta reacciones, comentarios y mensajes a través de tus publicaciones. 
No olvides responder a los mensajes de manera oportuna y cordial.
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Bonus
track

Interactúa con tu red de contactos, a través de comentarios, respondiendo consultas 
por interno y participando de la conversación abierta. 
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Establece metas mensuales para rastrear tu progreso.

Define una periodicidad para generar o compartir contenido.
Lo recomendable es mínimo 1 vez por semana.

Selecciona 3 o 4 temas base sobre los que te guste y quieras publicar.
Te ayudará a posicionar en la plataforma y te orientará al definir
qué contenidos compartir.
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CONTÁCTANOS

¿LISTO PARA MEJORAR
TU POSICIONAMIENTO

EN LINKEDIN? 

cafetaipa.com/contacto/ 
consultoria@cafetaipa.com


